
	
	

TRILOGY	GROUP	
	

Modulo	da	compilare	per	lavorare	insieme	a	noi	
	
	
	
	
Dati	anagrafici	
	
Nome	
	
Cognome		
	
Data	di	nascita		
	
E-mail		
	
Telefono		
	
Via	
	
Provincia		
	
Città		
	
Cap		
	
Titolo	di	studio		
	
	
	
	

Inviaci	a	info@trilogygroup.it	
in	allegato	a	questo	modulo	compilato	

anche	una	tua	foto.	
	
	



	
Domande	di	colloquio	
	
1.Perché	hai	scelto/scegli	questo	lavoro?		
	
	
2.Perché	è	importante	per	te?		
	
	
3.Come	fai	a	sapere	di	aver	svolto	un	buon	lavoro?		
	
	
4.Che	relazione	c’è	tra	il	lavoro	di	adesso	e	quello	dello	scorso	anno?		
	
	
5.Qual	è	secondo	te	un	buon	metodo	per	aumentare	il	tuo	successo?		
	
	
6.Come	fai	a	sapere	che	qualcun	altro	è	in	gamba	nel	proprio	lavoro?	Quanto	hai	
bisogno	di	vedere,	ascoltare,	leggere,	fare	per	convincerti	che	è	in	gamba?		
	
	
7.Quanto	tempo	potresti	dedicare	al	lavoro	con	noi?		
	
	
8.Tra	tre	anni	cosa	ti	piacerebbe	fare	/	come	ti	vedi?		
	
	
9.Cosa	è	importante	per	te	in	questo	lavoro?		
	
	
10.Sulla	base	di	cosa	sceglierai	questo	lavoro?		
	
	
11.Cosa	ti	differenzia	dagli	altri?		
	
	
12.Che	valore	aggiunto	puoi	portare	a	noi?		
	
	
13.Raccontaci	quali	sono	state	le	esperienze	più	significative	(massimo	due)	in	
questo	ambito	e	che	risultati	hai	ottenuto		
	
		



	
14.Che	obiettivi	personali	vuoi	conseguire	con	questo	lavoro?		
	
	
15.Quanto	ti	reputi	professionista	in	questo	campo	da	1	a	10?		
	
	
	
Valori	
	
1.Cosa	intendi	tu	per	intrattenere?		
	
	
2.Cosa	intendi	tu	per	benessere?		
	
	
3.Cosa	intendi	tu	per	lifestyle?		
	
	
	
Codice	di	condotta	
	
1.La	frase	“Ragiona	per	soluzioni”:	cosa	vuol	dire	per	te.	Fammi	un	esempio	di	una	
situazione	che	hai	risolto,	inerente	a	questa	cosa.		
	
	
2.La	frase	“Te	lo	dico	a	te,	te	lo	dico	in	faccia”:	cosa	vuol	dire	per	te.	Mi	fai	un	
esempio	di	una	volta	che	l’hai	fatto	o	di	come	lo	faresti?		
	
	
3.Feed	Back:	cosa	vuol	dire	per	te.Mi	fai	un	esempio	di	una	volta	che	l’hai	applicato	
o	di	come	lo	applicheresti?		
	
	
4.Flessibilità:	mi	fai	un	esempio	di	una	volta	che	l’hai	applicata	o	di	come	la	
applicheresti?		
	
	
5.Difendi	i	Clienti:	cosa	vuol	dire	per	te.	Mi	fai	un	esempio	di	una	volta	che	l’hai	
applicata	o	di	come	la	applicheresti?	
	
	


